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1 . Zanim zaczniesz wlasny biznes

Matlo jest krajow na swiecie, ktore daja wigkszg szans¢ na rozwinigcie twojej inicja-
tywy niz Stany Zjednoczone. Wlasny biznes moze dostarczy¢ ci duzo satysfakcji, nie-
zaleznosci 1 korzysci finansowe bez porownania wigksze niz praca najemna. Niestety,
wedhug magazynu Success!, przecigtny enterpreneur odnosi 3.8 porazek, zanim przed-
sigwzigcie mu si¢ powiedzie. Niniejsza publikacja ma na celu naswietli¢ Czytelnikowi
problemy zwigzane z otwarciem i prowadzeniem malego biznesu w Stanach Zjedno-
czonych, zeby mu ulatwi¢ poczatki.

Wiele czynnikéw decyduje o powodzeniu biznesu: pomyst, fundusze, odpowiedni
dobor ludzi, kontakty, lokalizacja, odpowiedni marketing itp. Za najwazniejszy z nich
powszechnie uwazany jest pomysl na biznes. Przyjrzyjmy si¢ blizej temu zagadnieniu.

1. 1. Pomysl na biznes

Jak strzeli¢ w dziesiatke

Wielu przyszlych przedsigbiorcow zastanawia sig, jaki otworzy¢ biznes. Wydawac
by si¢ moglo, ze sukces jest gwarantowany, jezeli tylko znajdziemy odpowiedni pomyst
na biznes. Tej potrzebie wychodzi na przeciw wielu naciagaczy, ktorzy oglaszaja sprze-
daz intratnych pomystow na zarobienie fortuny. Polegaja one na handlu nierucho-
mosciami, sprzedazy przez pocztg, adresowaniu kopert, szukaniu dalszych naiwnych
czy innych nierzeczywistych i wrgcz nieuczciwych sposobach. O takich naciggaczach
pisze obszernie w rozdziale 2.

Nie oszukujmy sig. Nikt nie da ci gotowego, wyprobowanego pomystu na intratny
biznes za kilkanascie dolarow. Przedsigbiorczy osobnicy, ktorzy piszg kuszace oglosze-
nia siebie, nie ciebie chca wzbogaci¢. Czy naprawde myslisz, ze gdyby ktos znal re-
cepte na robienie duzych pieni¢dzy, podzielilby si¢ z toba, nieznajomym? Nie bez
przyczyny Coca Cola Company strzeze pilnie od lat swojej receptury “X7” na produk-
cje najpopularniejszego napoju na swiecie. Ta tajemnicza receptura byla dla kompanii
przepisem na sukces od 100 lat. Zarzad Coca-Coli zlekcewazyl ten fakt w 1985 roku i
sprobowal “ulepszy¢” recepturg. Wsrod powszechnego oburzenia klientdw, oryginalna
Coca-Cola wrocila na poltki sklepéw pod nazwa Coca-Cola Classic.
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W poszukiwaniu recepty na sukces mozesz siggnac po biografie ludzi, ktérzy sami
uczynili si¢ milionerami. Mozesz dowiedzie¢ si¢ o ich metodach: np. kupno i sprzedaz
nieruchomosci, handel, produkcja. Brzmi to latwo, ale wiesz dobrze, ze tysiace ludzi
probowato pojs¢ ta droga, lecz niewielu si¢ powiodlo. Bo pmyst to nie wszystko,
wazniejsza jest jego realizacja. Nawet gdybys jakims trafem wynalazl, jak doktor John
S. Pemberton z Atlanty, zalozyciel Coca-Coli, formulg¢ réwnie wspanialg jak “X7",
wecale nie znaczy, ze udaltoby ci si¢ stworzenie kompanii — giganta rownego Coca-Coli,
sprzedajgcego 320 milionow butelek rocznie do 155 krajow. Moze nawet nie zdolalbys
sprzeda¢ jednej butelki. Droga do sukcesu jest usiana szczatkami wielu doskonalych
pomysltow, ktore nigdy nie ujrzaly swiatla dziennego.

Co rozwazy¢é

Niestety, swoja recepte na sukces musisz znalez¢ sam. Samodzielnie rozwaz swoje
mozliwosci 1 okolicznosci. Przeanalizuj nastgpujace czynniki.

e Twoje umiejgtnosci, wiedza, talent. S one cennym kapitatem. Zacznij biz-
nes w dziedzinie, ktorg znasz najlepiej. Mozesz mie¢ umiejgtnosci, ktorych
nie doceniasz, jak granie na instrumencie muzycznym, zdolnos¢ dosko-
nalego gotowania, robienia na drutach, pisania na maszynie, dokonywania
drobnych napraw. Kazda z tych umiejgtnosci moze by¢ wykorzystana w
malym biznesie.

e (zas, jaki mozesz poswigci¢ biznesowi (tylko wieczory 1 weekendy, pol eta-
tu czy pelny etat).

Fundusze, jakie masz do dyspozyc;ji.
Twoja sytuacja rodzinna, ktéra uwarunkuje stopien ryzyka, jaki mozesz pod-
jac.

e Partnerzy, na ktorych mozesz liczy¢.

Genialny, nowatorski pomysl, ktorego che¢ realizacji jest natchnieniem 1 silg
napgdowa, nie zdarza si¢ czgsto, ale nawet wtedy stajesz wobec licznych przeci-
wienstw, ktorych przezwyciezenie zalezy tylko od ciebie samego.





