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Od autora

Dlaczego zdecydowalem sie napisac te ksigzke?

Ot6z majac prawie czterdziesci lat zastanawialem sie nad soba, nad
swoim zyciem, nad zyciem swojej rodziny. Co zmieni¢ w swoim zy-
ciu, zeby uczynic je szczesliwszym, bogatszym, pelniejszym?

Zebym nie musial budzié¢ sie kazdego dnia ze strachem w oczach
i pytaniami: jak przezy¢ nastepny dzien, jak wyzywic¢ rodzine, zadba¢
0 jej przyszto$c¢ i czerpac zadowolenie z pracy?

Napisalem te ksigzke po to, zeby wszyscy ludzie chcacy dokonaé
zmiany dotychczasowego zycia mogli uwierzy¢, ze jest to mozliwe
w kazdym wieku, bez wzgledu na kolor skory, ple¢, przekonania reli-
gijne czy dotychczasowe wyksztalcenie.

W swoim zyciu dotychczas wykonywalem wszystkie zawody $wiata,
a przynajmniej tak mi sie wydaje.

Przez okres czterdziestu lat bylem stolarzem, parkieciarzem, dzielni-
cowym, sprzedawcg szaszlykow na granicy z Niemcami, sprzedawcag
aloesu, handlowalem tez odzieza. Prowadzilem wlasng agencje de-
tektywistyczng, lecz ciggle nie moglem natrafi¢ na zawod, ktéry da-
walby mi zadowolenie, pozwalal kocha¢ ludzi, pomaga¢ im w rozwig-
zywaniu ich problemoéw, a zarazem by¢ niezaleznym finansowo.

Chce wszystkim pokaza¢ — a przynajmniej mam nadzieje, ze tak sie

stanie — ze ksigzka ta odmieni wasze zycie, zmieni wasz stosunek do
Swiata, do ludzi, do otaczajacej nas rzeczywistosci.
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Jest ona przeslaniem do wszystkich osob, ktore jeszcze watpia, ze
sukces w kazdej dziedzinie zycia jest gwarantowany — pod warun-
kiem, ze uwierzymy w to, co robimy, ze w prace bedziemy wkladaé
tyle entuzjazmu, ile tylko potrafimy z siebie wydoby¢, ze bedziemy
nim zarazac¢ inne osoby, ze bedziemy zyczliwi w stosunku do ludzi, ze
pokazemy im, jak dzieki temu, co im dajemy, bedzie zylo im sie le-
piej, pewniej stapac beda po ziemi, nie lekajac sie o przyszlo$¢ swoja
i swoich rodzin.

Te ksiazke napisalem w zasadzie dla przyszlych i obecnych kolezanek
i kolegobw doradcow ubezpieczeniowych — z nadzieja, ze ksigzka ta
pomoze im w sprzedazy ubezpieczen w naszej rzeczywistoSci.

Pisze te ksiazke rowno rok po zakonczeniu szkolenia doradcy ubez-
pieczeniowego.

W ciggu tego roku moja sytuacja finansowa sie ustabilizowala, awan-
sowalem na trzydzieste miejsce w kraju, ubezpieczylem sto siedem-
dziesiat os6b w ciagu roku.

Kazdy z was moze tego dokonac¢, ba! jestem pewien, ze tego dokona-
cie. Kazdy czlowiek potrzebuje jakiego$ natchnienia. Codziennie ra-
no powtarzalem sobie takie oto slowa: ,Czlowiek sukcesu odnio6st
sukces dlatego, ze mocno wierzyl w to, co robi. Ta wiara w sukces
wyniosla go na szczyt tego, co osiggnal”.

Powtarzalem te slowa codziennie. Bylo to moje motto dnia, gdy
wstawalem codziennie o godzinie 6.30 rano.

Lecz chce was jednoczesnie przestrzec, ze mozna mie¢ wyksztalcenie,
by¢ inteligentnym, mie¢ dobre kontakty z ludzmi, mie¢ bardzo duzy
krag znajomych — i nie odnie$¢ sukcesu.
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Kazdy sukces poprzedza porazka, a czym wiecej porazek, tym jeste-
Smy blizej sukcesu. Nie wszyscy to rozumiejg i po pierwszych dniach
wielkiej euforii jako §wiezo upieczony doradca spalaja sie, gdy slysza
trzydzieSci odmoéw na trzydzieSci wykonanych telefonéw. A przeciez
mogli wykonac¢ ten trzydziesty pierwszy telefon, ktory otworzyltby im
drzwi szcze$cia 1 odmienit ich zycie, tak jak odmienilo sie moje.

Moze powinni byli czerpa¢ nazwiska z konca listy lub z jej srodka —
tego nigdy nie wiemy.

Woecale nie jestem innym czlowiekiem od innych. Po prostu narzuci-
lem sobie pewien styl pracy, szkolilem sie, bylem systematyczny,
obowigzkowy, nieustepliwy, mialem Scisle okre$lony cel, ktory stale
malowal sie w mojej wyobrazni. Zeby nie zagubi¢ tego obrazu, wypi-
salem sobie na kartce papieru: do czego zdazam i co chce osiggnac.

Czytalem ja codziennie, tak ze z czasem ta wizja pozostala na zawsze
w moim umys$le. Po prostu zaprogramowalem swoéj umyst na sukces,
wyrzucilem z niego wszystkie negatywne mysli i dodawalem mu stale
pozywienia, czytajac nowe ksigzki ukazujace sie w sprzedazy, a doty-
czace pozytywnego mys$lenia, naszego pozytywnego ja, profesjonal-
nej sprzedazy. Sukces nie jest dzielem przypadku. Jest to ciezka, sys-
tematyczna praca, ktéra z czasem staje sie coraz latwiejsza. Gdy czlo-
wiek bardzo czego$ pragnie, jest w stanie przenosi¢ gory, tak jak mo-
wi stare przystowie.

Na mnie osobiScie niesamowite wrazenie zrobila pewna historia,
ktora kiedys uslyszalem, nie pamietam od kogo.

W Stanach Zjednoczonych jest zwyczaj, ze na zakonczenie roku aka-
demickiego najlepsi studenci roku wypowiadaja kilka stow do
wszystkich zgromadzonych.
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Jako pierwszy przemawial absolwent prawa, ktéry wszem wobec
oznajmil, ze cala Ameryka, ba! caly Swiat o nim uslyszy, ze bedzie
najlepszym prawnikiem, jakiego Ziemia nosila, zgromadzeni nagro-
dzili go gromkimi brawami.

Jako drugi wyszedl absolwent medycyny, ktéry wszem wobec
oswiadczyl, ze bedzie najlepszym chirurgiem w calej historii Stanow
Zjednoczonych i ze takze caly Swiat bedzie o nim slyszal. Tak samo
jak w pierwszym przypadku, zebrani podziekowali mu gromkimi
brawami.

Jako trzeci wyszed} student wychowania fizycznego i powiedzial, ze
bedzie najlepszym sportowcem w historii calej Ameryki i calego
Swiata.

Wsrdd publicznoécei zapadlo milezenie i dlugo nie bylo stychaé okla-
skow. Spytacie: dlaczego? Ano dlatego, ze slowa te wypowiedzial
chlopak, ktory pozbawiony byl jednej reki.

Po latach, gdy sprawdzono losy calej trojki, okazalo sie, ze ten, ktory
mial by¢ pierwszym prawnikiem Stanoéw Zjednoczonych, mial prze-
cietne osiagniecia, ten, ktory mial by¢ najlepszym chirurgiem w hi-
storii Stanow Zjednoczonych i calego Swiata, byl dobrym specjalista,
lecz nie osiagnat takiej stawy, jak przewidywat.

Natomiast ten niepozorny jednoreki student zrobil zawrotng kariere
i caly Swiat o nim uslyszal.

Poniewaz mial tylko jedna reke, znalazl sobie taki sport, ktory dawat
mu szanse na odniesienie — mimo kalectwa — niesamowitego sukce-
su.
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Tym sportowcem byl Betty Deywis i — o ile dobrze pamietam — gratl
w baseball, na pozycji lapacza.

Mozemy zada¢ sobie pytanie, jak to sie stalo, ze ten czlowiek, ktore-
mu nie chciano bi¢ brawa, odni6st tak spektakularny sukces?

On po prostu chcial to zrobi¢. Postawil sobie Scisle okreslony cel oraz
byt niesamowicie entuzjastycznie nastawiony do zycia i do swojej ka-

riery.

Rockefeller natomiast doszedl do pieniedzy, poniewaz mial wspania-
ly produkt, dzialal w odpowiednim miejscu, czasie i z odpowiednimi
ludzmi. Kazdy z was moze by¢ Rockefellerem.

Mamy przeciez wspaniale produkty, wspaniale miejsce (Polska) czas
i to, na czym nam najbardziej zalezy: ludzi.

Wybor zalezy od was samych. Kazdy ma tylko swoje pie¢ minut na
swojej drodze zycia, ktora go doprowadzi — lub nie — do sukcesu.
Jedni je wykorzystuja, a drudzy wracaja do naszej codzienno$ci zy-
cia, zamykaja sie w swoich domach i mowia: ,Znowu szczeScie mnie
opuscito”.

Nie rozumieja jednak, ze szczeScie musimy sobie sami wypracowac.
Sprzedawcy w wiekszo$ci nie odnosza sukcesu lub ten sukces osigga-
ja pOzniej, gdyz stale skupiaja swoja uwage na tej samej grupie osob,
usilujac sprzedac¢ im swoéj towar lub usluge. Wykonuja stale te same
telefony i slysza znowu odmowe. Ja zrozumialem od razu to, ze wy-
szukiwanie nowych klientéw jest wazniejsza rzecza niz dokonanie sa-
mej sprzedazy.

Trzy czwarte osdéb na mojej liScie to zawsze nowe osoby. Wiekszos$¢
ludzi lubi sie na kim$§ wzorowaé, zobaczy¢ namacalny dowdd osig-
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gniecia sukcesu. Napisalem te ksigzke przede wszystkim dla osob,
ktére potrzebuja wsparcia slownego, zeby w chwilach zwatpienia
mogli zajrze¢ do tej ksigzki, tak jak ja siegalem przeciez i nadal sie-
gam do ksigzki Franka Bettgera, powtarzajac stale: ,Przeciez jemu
sie udalo, to mnie sie rowniez uda”.

Jestem o tym przekonany.

Waldemar Mielczarek
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