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Chcialbym podziekowaé osobie, ktora nauczyla mnie
milosci, daje mi sile i szczescie kazdego dnia — jest niq
moja dziewczyna, Gosia Kocikowska.

Dziekuje tez Piotrowi Labuzowi, Marcinowi Urbanskiemu

oraz Pawlowi Kowalskiemu za wsparcie i cheé pomocy.

Dziekuje wszystkim, ktorzy pomagali mi i wspierali mnie
w nagjtrudniejszych chwilach.



Wprowadzenie

Witam, nazywam sie Rafal Graj, jestem specjalista, jesli chodzi o naj-
nowsze techniki sprzedazy. Pewnego dnia zapragnalem uczy¢
madrego podejscia do zycia. Kiedy$ narodzilo sie we mnie pragnienie
bycia nauczycielem — i teraz spelniam swoje marzenie, kocham ludzi
i pragne, by bylo im w zyciu jak najlepiej. Stowo ,,nauczyciel” oznacza
dla mnie powolanie i pasje — biore odpowiedzialno$¢ za twoje cele
i traktuje to bardzo powaznie. Moim priorytetem jest to, by$ uczyla
sie najlepszych technik — takich, ktére dzialajg i przyniosa ci sukces.
Ja prosze cie tylko o jedng rzecz — o to, by$ mi zaufala. Tylko wtedy
bede mogl przekazaé ci w pelni to, co jest ci potrzebne. Jestem wila-
Scicielem firmy szkoleniowej Secret Sales www.secretsales.pl i zaj-

muje sie zawodowo byciem trenerem handlowcow, biznesmenow
oraz ludzi, ktérzy inwestuja w swoj rozwoj. W wolnych chwilach zaj-
muje sie nauczaniem osOb niepelnosprawnych — przystosowuje je do
Swiata, uzywajac technik neurolingwistycznego programowania.

Gdybym mial opisa¢ Rafala w dwoch zdaniach:
Niezwykly cztowiek z niezwyklq wiedzq i energiq. Kazdy, kto jesz-
cze mysli, ze czego$ nie umie lub nie moze — powinien jak najszyb-

ciej pozna¢ Rafata na zywo.

Mirostaw Bakulski — wtasciciel firmy

Zlote Mysli
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Jak powstal projekt

,sawodzenie w sprzedazy”

i dlaczego prowadzeniem go zajmuje sie
mezczyzna?

Wrecz bledem byloby, gdyby to szkolenie stworzyla i prowadzita ko-
bieta. Szkolenie ,,uwodzenie w sprzedazy” celowo stworzone zostalo
przez mezczyzne, poniewaz moim zdaniem tylko mezczyzna potrafi
spojrze¢ na Swiat kobiety z wiekszym dystansem i potrafi zauwazy¢
wiecej niz kobieta w zachowaniu drugiej kobiety. Dodatkowym atu-
tem tego, ze ja, mezczyzna, ulozylem caly projekt szkoleniowy, jest
to, ze doskonale wiem, co dziala na facetoéw i jakie bledy popeiaja
kobiety w uwodzeniu. Plotki kolezanek na temat zachowania mez-
czyzn wyrzu¢ do kosza — tu dostaniesz wiedze na temat uwodzenia
mezczyzn z pierwszej reki, od mezczyzny, a moduly dotyczace sprze-
dazy — od profesjonalisty szkolacego sie u najlepszych w Polsce i na
Swiecie. Przed stworzeniem projektu ,,uwodzenie w sprzedazy” prze-
prowadzilem mnostwo wywiadow z kobietami, ktoére w jakims stop-
niu zajmuja sie sprzedaza i moim zdaniem cho¢ w czesci potrafia sie
dobrze i seksownie ubrac¢ i zachowywac. Z tej wiedzy powstaly nie-
zwykle skuteczne moduly, ktore z czasem byly ulepszane i konsulto-
wane z kobietami. Do tego modulu zostal dolgczony kolejny modut
czystej sprzedazy w oparciu miedzy innymi o wiedze Briana Tracy,
Swiatowej klasy eksperta od sprzedazy. Juz w polowie tworzenia
szkolenia wiedzialem, ze bedzie ono jedynym w Polsce szkoleniem
o tematyce sprzedazy przeznaczonym wylacznie dla kobiet — i pierw-
szym takim projektem na $wiecie!!! Prywatne coachingi, ktore da-
waly niezwykle efekty i zmiany... Dostawalem mase telefonéw z po-
dziekowaniami. Nie tak dawno temu ruszyly szkolenia na zywo —
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»Irzydniowe uwodzenie w sprzedazy” — prowadzone w calej Polsce
i zostala napisana ksiazka wydana przez wydawnictwo Zlote Mysli,
ktora zawiera — ze wzgledu na swoja ograniczong forme przekazu —
25—-30% tego, co robie na szkoleniach, na ktorych z kazda godzing
dowiadujesz sie wiecej, bawisz lepiej i poznajesz fantastyczne osoby.
Na poczatek zapraszam do lektury ksigzki ,Uwodzenie w sprzedazy
(dla kobiet)” — pozwoli ci to pozna¢ podstawy. Fantastycznym dopel-
nieniem wiedzy bedzie wziecie udzialu w szkoleniu na zywo, na kt6-
rym nie moze ciebie zabraknaé¢ — to tylko trzy dni, ktore warto zain-
westowac¢ w tak potezne narzedzie.

Oddaje ci setki godzin mojej pracy, ktéra polegata na spisaniu i upo-
rzadkowaniu wiedzy, jaka posiadam, oraz do$wiadczenia zdobywa-
nego przez wiele lat. Pomyst na zastosowanie technik uwodzenia
w sprzedazy jest bardzo kontrowersyjny, ale tak bardzo jak jest kon-
trowersyjny, tak bardzo jest skuteczny. Pamietaj, ze ta ksigzka to tyl-
ko podstawy.

Dlaczego warto wykorzysta¢ uwodzenie
w sprzedazy?

Sprzedaz sama w sobie jest pewna sztuka. Kiedy$ zadalem sobie py-
tanie — dlaczego nie polaczy¢ wiedzy z zakresu uwodzenia i sprzeda-
zy, tak aby byly calo$cig? Przeciez mezczyzni, ktorych zafascynuje
kobieta, sa w stanie zrobi¢ dla niej o wiele wiecej niz dla zwyklej ko-
biety. Dlaczego wiec nie wykorzysta¢ tego, nie nauczy¢ sie technik,
jak by¢ kobieta seksowng i mie¢ klase; dlaczego nie manipulowa¢
mezczyzng i nie wykorzystywac tego przy sprzedazy swojego produk-
tu? Czym wieksza wiedze na temat technik sprzedazy bedziesz miala,
tym wiekszego ich wachlarza mozesz uzy¢ w danej chwili. Poza tym —
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wiedze o uwodzeniu mozesz wykorzysta¢ nie tylko przy sprzedazy,
ale takze w zyciu prywatnym.

Pomy$l — przeciez gléwnym celem sprzedazy ma by¢ efektywno$é.
Wiedza zawarta w tym poradniku nastawiona jest wlasnie na efek-
tywno$¢. Dodatkowym atutem jest to, ze uczac sie technik uwodze-
nia, przy okazji zmienisz sie i nauczysz wielu nowych rzeczy, ktére
bedziesz mogla wykorzysta¢ wszedzie — pisze tu o psychologii mez-
czyzny. Dzieki mowie ciala zrozumiesz lepiej swoja kobieco$é¢, na-
uczysz sie madrego podejScia prawdziwego sprzedawcy i bedziesz
znala zasady, ktorymi warto sie kierowa¢ przy wyborze odpowied-
nich ubran, tak aby by¢ sexy. W skrocie: uwodzenie w sprzedazy to
mnostwo strategii, to nowe podejécie do tematu, to rados¢ i zabawa.
Temu wszystkiemu przySwieca jeden cel — by sprzedaz byla jak naj-
bardziej efektywna. Skuteczno$¢ pomystu uwodzenia w sprzedazy
byla testowana w praktyce. Wyniki tych badan przeszly najSmielsze
oczekiwania — nie tylko niesamowicie wzrosla sprzedaz (o 100-
200%), ale rowniez mezczyzni, ktérzy kupowali, byli bardziej zado-
woleni z produktu i obstugi. Wielu z nich kupilo kolejne produkty
w krotkim czasie. To jest wazne, bo nie sztuka sprzeda¢ klientowi —
w tym wypadku mezczyznie — produkt jednorazowo, sztuka jest za-
trzymac go, aby kupowat regularnie i w efekcie zostawial wiecej pie-
niedzy. I to jest wlasnie wyjatkowos¢ i sekret tej ksigzki. Techniki,
ktore zostaly przedstawione w tym szkoleniu, sprawiajg, ze klient
jest lojalnym i powracajacym klientem, a ty sprzedajac, dobrze sie
bawisz.

Chcesz jeszcze lepiej uwodzi¢, chcesz by¢ sexy, mie¢ klase, urok,
wdziek; chcesz wiedzie¢, czego pragniesz. Marzysz, by mezczyzni pa-
trzeli na ciebie wyjatkowo i za kazdym razem, kiedy cie zobacza, mie-
li blysk w oku i nie mogli skupi¢ sie na niczym innym, jak tylko na
twojej wyjatkowej osobie. Ale przede wszystkim — chcesz wykorzy-
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sta¢ to w madrej — dzialajacej na zasadzie ,win to win” — sprzedazy.
Wiedza, ktéra znajdziesz w ksigzce ,Uwodzenie w sprzedazy”, to fe-
nomen na skale Swiatowa, jesli chodzi o techniki sprzedazy — nikt
wcezesniej nie wykorzystal uwodzenia w sprzedazy — jestem pierw-
szy. W koncu bedziesz mogta bez wahania siegna¢ po skuteczne tech-
niki sprzedazy, poznasz mnostwo strategii. Twoja sprzedaz juz nigdy
nie bedzie wyglada¢ tak samo, a wkrétce bedziesz sie $mia¢ z tego,
jak wiele tracila$, nie znajac technik uwodzenia w sprzedazy. Ksigzka
ta powstala specjalnie z mysla o kobietach takich jak ty i przeznaczo-
na jest wladnie dla ciebie. Oprocz strategii efektywnej sprzedazy na-
uczysz sie, jak by¢ prawdziwa dama, jak wykorzystywaé swoja kobie-
co$¢ i z szarej myszki sta¢ sie prawdziwa boginia klasy i szyku — to
jest efekt uboczny tej ksigzki.

Daje ci gwarancje, ze jezeli wykorzystasz techniki zawarte w tej
ksigzce, twdj klient nie tylko kupi u ciebie dang rzecz, ustuge lub
idee, ale w najblizszym czasie wroci po jeszcze...
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